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本报记者 胡智伟

今年34岁的李富民是甘肃岷县
人。2008年，他在高考填报志愿时，毫
不犹豫选择了天津商业大学，自此与天
津这座城市结下了不解之缘。15年间，
他从一名来津求学的普通学子逐渐成
长为圈内小有名气的电商“小巨人”。
说起天津，李富民满怀感慨，由衷感谢
这座伴他成长、助他远航的城市。

观看奥运与天津结缘
时间回到2008年高考结束后的

那个夏天。北京奥运会开幕在即，电
视直播中奥运圣火恰好传递到天津，
李富民第一次通过电视画面了解天
津——望海楼、五大道、天津之眼、永
乐桥……随着圣火的前进，整个城市
像书卷一样缓缓打开，让身在千里之
外的李富民对天津“一见倾心”。
“报志愿时，我是先定城市，再定

大学。当时我在杭州和天津之间犹
豫，但那天看完奥运圣火传递后，就下
了决定，就去天津了。”李富民回忆，由
于家里开了个小卖部，他从小帮助家
里打理生意，所以对“做生意”挺有兴
趣，在填志愿的时候，就选择了天津商
学院，也就是后来的天津商大。
“当年如果我没上商大的话，我的

人生轨迹可能会完全不同。”李富民
说，每所大学都有其独特的“基因”，他
入学后在学习之余发现，身边同学的
创业欲望非常高，学校里还专门设有
创业联盟，为在校学生提供各式各样
的创业机会。
“学习中，老师一直在向我们灌输

一种理念：商业需要理论和实践相结
合。”2010年，在积累了一定经验后，
还在上大三的李富民和一位同学联手
开始创业，而他将目光首先就投向了
电商行业。

抓机遇踏足电商创业
“2010年前后，各种团购网站如

雨后春笋般冒出来，吃饭、看电影、买
东西什么都要团。我和一位同学各自
投入5万多元，创立了一家专门团购
美食的网站。”彼时的李富民还只是一
名普通的在校大学生，办公地点就在
宿舍，所有的工作人员也都是同学。
遇到搭建网站等技术难题，李富民就
在学校的BBS上公开招募，很多其他

系的同学纷纷伸出援手。2011年9
月，还在上大四的李富民正式注册了
自己的公司并正式开始运营。
“当时的‘团购’跟现在的‘团购’还

是有很大差别的。面对这种新模式、新
理念，很多企业心存顾虑，有的更是完
全抵触。我的毕业论文就是围绕‘电
商’这一主题来写的。我大学主修经济
学，但我的论文导师说我写得更像管理
学院的论文。”李富民笑着说。

很少有人创业一次成功，李富民
也不例外。在做了一段时间团购网站
后，李富民遇到了巨大的竞争压力，加
上大学毕业，初始创业团队的成员也
是各奔东西。很快，除了李富民外，团
队又迎来其他四位志同道合的商大学
子，公司名称也正式更名为“伍创电
商”，顾名思义就是五人创业。

求创新紧跟时代脉络
“想干网站就得‘烧钱’，但这一点

对于我们初出茅庐的大学生来说，无
异于天方夜谭。所以我们转变思路，
虽然还是做电商，但是改成为大的电
商平台做服务，将自己打造成全产业
链的电商服务商。”但“创业”二字说起
来容易做起来难，需要有办公地点，需
要有资源对接。在李富民一筹莫展
时，一位大学老师为他“指路”，通过学
校介绍，2013年李富民顺利搬入了红
桥区一家创意产业园内。
“我的成功和我的母校、和天津这

座城市密不可分。要知道大学生初创
的失败率是非常高的，因为初始资金
有限经不起波动，另外我们不知道如
何跟客户对接，不知道如何跟政府对
接，不知道如何开拓资源。而学校和
政府所搭建的这个平台，替我们排除
了诸多后顾之忧。政府甚至帮助我们
找商机、找资金，最大限度减少我们的
负担，让我们将更多精力投入到创业
中去。我们和不同的企业彼此交流、
彼此学习、彼此参考、彼此抱团。”李富
民感慨道，如果当年没有利用这个学
校和政府搭建的创业平台，也就不会

有后来公司飞速发展。
有了这些支持，李富民的公司很

快步入了正轨。2014年的销售额就
达到了1000万元，而到了2018年，销
售额甚至直接飙升至6000万元。

助企业讲好品牌故事
党的十九大报告中，明确提出实

施乡村振兴战略。而此时的李富民正
在思考公司未来的发展方向。“老家甘
肃经济发展相对落后，我能不能把城
市内的电商运营思路套用至县域中去
呢？”说干就干，李富民将公司业务一
分为二，组建专业团队围绕县域电商
布局，帮助县域农民构建电商平台，将
当地特产行销至全国乃至全世界。老
家甘肃就是他的第一个切入点，这让
他“一战成名”，之后布局越铺越大，山
西、甘肃、新疆、陕西、河南、安徽都留
下了“伍创”的身影，逐渐成为这一行
业内的头部企业。而在传统电商板
块，李富民也在不断寻求变化，由原来
专做进口食品转变为更加关注“国货”
“老字号”，他尤其关注天津本地“国
货”“老字号”，帮助这些传统企业“触
电”。几年下来，这些传统企业的销售
额和知名度也在不断攀升。

伴随着客户成长，如今“伍创电
商”今非昔比，从创业之初的五个人
发展成为现在拥有240多人的大公
司。“公司规模大了，有人劝我去北京
或杭州发展。我觉得那些城市可以
建分公司，但总部一定要放在天津。
做人或做企业都应该感恩，如果没有
商大的支持、如果没有城市的包容，
我们公司是很难发展到今天。”李富
民说，目前他正在考虑公司第三次转
型，这次他看中的是直播产业。天津
有大量的制造型企业，但这些企业往
往不会讲品牌故事，缺乏营销和销售
能力，他希望通过他的努力可以让更
多的企业走出天津走向世界，同时向
更多的人推荐天津这座人情味十足
的城市，当好天津营商环境和营商机
遇的“推广员”。

34岁的李富民来津求学后留津创业，投身电商领域十余
年，公司不断发展壮大——

当好津城营商环境“推广员”

本报讯（记者何欣）昨日，热心市民杜
先生拨打本报热线电话反映，在河西区体
院北道与环湖东路交口附近，路边一块交
通提示牌弯折损坏，既影响辨识，也有碍市
容环境。

记者在现场看到，在体院北道南侧距
环湖东路50米左右的路边，一块写有“人
行横道 行人优先”字样的交通提示牌下部
出现弯折。住在附近的刘先生说，这块提
示牌是被车辆撞坏的，已经有十几天了。

记者将情况反映给交警河西支队，工
作人员表示，会尽快派属地交警大队民警
到现场查看处理。

（奖杜先生信息费30元）何欣摄

提示牌弯折难辨

我在现场我在现场

本报讯（记者何欣）为扎实推进2023
年下半年征兵工作，引导辖区适龄青年充
分了解征兵优惠政策、激发参军热情，红桥
区丁字沽街道光采社区近日开展了征兵宣
传主题活动。

活动中，社区工作人员通过悬挂条幅、
张贴海报、现场发放宣传材料等形式，向过
往居民宣传普及征兵服役相关内容和政
策，提高社区居民对征兵工作的知晓率，并
面向来社区送餐的外卖小哥、快递员以及
辖区商户等群体进行点对点的宣传，进一
步扩大征兵宣传覆盖面。此外，社区网格
员还通过上门走访、打电话等方式向社区
适龄青年及有参军意愿的居民耐心讲解相
关政策法规。

征兵宣传进社区
吹响军营集结号

本报讯（记者刘畅）昨日，有市民拨打
本报热线电话反映，有人在河北区月牙河
道靖江北桥桥头的绿地上饲养鸡鸭等家
禽，影响市容环境。

记者来到现场看到，在月牙河地铁站
B口对面的靖江北桥桥头附近，有4只鸭子
和3只鸡正在绿地内和便道上觅食，周边
有不少鸡鸭粪便。旁边有一个木箱，疑似
饲养者为鸡鸭搭的窝棚。一位常在附近遛
弯儿的市民说，这些鸡鸭是有人散养在绿
地里的，挺影响环境。

记者就此联系了月牙河街道办事处，
值班人员了解情况后表示，将联系相关科
室工作人员到现场进行治理。

（奖齐女士信息费30元）

绿地内散养家禽

近日，东丽区万新街道百合

春天社区以“珍惜粮食 争做文

明有礼天津人”为主题，组织社

区的小朋友在纸盘上进行创意

绘画，让他们从小养成爱惜粮

食、节约粮食的优良品德。

本报记者尉迟健平
通讯员翟鑫彬摄

文明惜粮
从小做起


