
今晚楼市原创

当置业成为市场的主要话题，人
们开始寻找更有“意义”的置业方式。

近期楼市的一种“新邻里观念”置
业选择方式正在悄然登场。本市房地
产业界人士尹同领认为，“新邻里观
念”源于“择邻而居”意识的升级，如同
数年前的一些新楼盘项目会在营销中
喜欢向置业者极力推荐选择该项目人
群的“层次”，借此吸引更多的置业者
选择该楼盘。而“新邻里观念”则是一
些熟悉的人一同选择某个楼盘产品置
业，大家既是亲朋好友又成为邻居，这
种新的选择方式也带动了楼市的营销
提升。

据了解，楼市30年，从最初的满足
居家生活需求，逐渐转化为一种无形
的居住攀比，从居住的面积到选择的
楼层，置业者都要相互比对，后来便是
居住社区与开发企业品牌的衡量与展
示，选择知名的开发企业打造的知名
度较高的住区，瞬间觉得身份的提升，
不仅是因为置业的投入，更有显现置
业者品位的含义。

置业已经不再是个体行为

多年前置业者选择房产，尽可能不
让身边的亲戚，周边的同事知道自己买
房了，而后的一段时间里，随着楼市产
品的增多，意向置业者开始在选择上更
喜欢倾听亲戚朋友和同事的意见与建
议，特别是向已经有了置业经历的人们
进行咨询，根据多方的选房经验来确定
自己需要选择的房产项目楼盘。
置业从个体购房行为已经转变成相

互间咨询选房，这也成为楼市“老带新”
的一种营销方式，意向置业者更希望通
过有居住经历的老业主那里了解到居住
社区的优劣，给选房提供更多的参考。

择居观带动置业选择升级

近年来，人们的置业观从选择楼盘
产品上出现了新的变化，而一直困扰置业
者选择的还是“择邻而居”，买房子除了选
择地段、配套之外，邻居也十分重要。

置业者张先生直言，自己当初选
房时完全是因为选择这个楼盘项目的
大多是老师或是从事教育行业的人
士，于是觉得与这些邻居住在同一个
社区，对于孩子的成长是很有好处的，
所以尽管当时也有资金上的压力，可
还是决定选择了项目楼盘。

多年从事房地产楼盘营销的王怀

充表示，百万买宅，千万买邻，置业者
希望选择的楼盘除了自身设计的优势
外，更会注重邻里之间的和谐与交往，
因此说择居观带动了置业选择的升
级，也拉动了楼盘的市场营销。

新置业形式需要“全龄”产品

从近期市场销售的部分楼盘项目
来看，买房置业的选择正在被悄然兴
起的“新邻里观念”所更迭。某楼盘项
目营销负责人表示，最近前来楼盘营
销中心的意向买房人中，几个家庭同
时选择购房的不在少数，这里边有亲
朋好友一起看房选房的，也有一个单
位的同事搭伴一起来选房的。

正在样板间看房的小陈表示，自
己和同事都准备在天津置业，于是两
人商议一起看房，选择同一个住区的
房子也正好做个邻居。

针对置业选择“新邻里观念”，曾
经从事房地产营销的高绍忠认为，人
们置业观从“择邻而居”到一起购房，
说明了人们的置业需求发生了变化，
置业者希望一起搭伴选择相同的楼
盘，需要置业者共同认可楼盘产品，由
此也给开发企业提出了新的要求，也
就是产品的全龄化设计，楼盘需要满
足不同置业者的多种需求。

文/摄 本报记者 杨维东

为更好地服务于有意向需求的置
业者选择楼盘产品，本报独家策划推
出“2025房源点评志愿者”系列活动，
征集有责任心，乐于为意向置业者推
荐房源信息的志愿者走进不同的楼盘
项目进行实地探访。
“2025房源点评志愿者”将一同

走进本市多家楼盘项目现场，实地对
楼盘产品的位置、布局、户型、环境、交
通、教育等多个方面进行了解和分析，
以买房人的心理对项目进行解读，发
现产品优势，找出项目不足。同时将
自身的体会传递给置业者，帮助意向
置业者选择适合需求的楼盘产品。

参加“2025房源
点评志愿者”的热心
读者可以通过扫描文
中二维码进行报名。
注明真实姓名，性别，
年龄，工作，针对活动
有序开展表述自己的观点和看法以及
建议。“2025房源点评志愿者”要求年
龄在65岁以下，热心公益活动，有充
裕的时间到各楼盘项目现场进行实地
探访。

本报记者 杨维东

征集咨询：13612081010

居住，简单而又含蓄的词句，说
其简单，有房有屋，能吃能睡即可，
论其含蓄，有更多生活的品质蕴藏
其中。当曾经为了居住而选房到现
在为了享受生活而择居，选择的变
化源于对生活品质的不断追求。

现代的居住不仅是关上房门
的空间布局，还是楼栋内外秀美的
景观和点滴中的细节，更不乏居住
的景区中不起眼的一张长椅，一处
小景，一条小溪。居住的本质诠释
了生活的舒适，此情此景中人们会
放下疲惫，身心得以舒缓。放松于
“景”与“艺”的心情表达着对生活
的热情，对生活质量的追逐。
推开窗，放眼望去，眼前的树木

与人工雕琢的微景观犹如天成的风
景画卷，居住于北方的城市，也能感
受南方如画的风景。而置身其中，
发现居住的“景”与“艺”这般地让人
心旷神怡。 文/摄 杨翔云

住“艺”有“景”——

心情放松于“景逸”

置业选择出新

“新邻里观念”登场

“房源点评志愿者”
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近日，从几家楼盘项目营销现场
了解到，中年人在置业选择方面，更关
注于“一步到位”的楼盘产品。某楼盘
项目营销顾问表示，来选择产品的中
年置业者中，改善性需求占有很大的
比例，他们在选择中会更多地考虑区
域地段未来的发展、周边配套设施的
完善、交通路网的通达以及教育资源
的优势，特别是会关注楼盘产品的设
计和物业的管理服务，总而言之，中年
置业者不想再次因为房子而费神。
据了解，中年人置业主要会考虑

三个方面的因素，一是居住的改善，希
望更多地享受到品质生活。二是会顾
及家中老人的日常生活。三是会考虑
孙辈在成长中的教育资源。
已经看了多个楼盘项目的置业者

孙先生表示，人到中年，置业所面临的
不仅是为了个人提升居住生活水平，
更要选择适合家人们的居住空间，因
此会选择“一步到位”的房子，也就是
居住空间能够满足家人们的日常生
活。餐厨设计上有大的空间，居住的
社区环境舒适，物业的服务和管理到
位，关键还有周边的教育资源是否优
秀，因为要考虑孙辈的教育问题，同时
要看看商业、医院的配套是否合理，因
为关系到父母的遛弯、医疗等方面。
置业者韩望认为，中年人置业还

是因为有改善需求，因此在选择楼盘
项目时会主要关注生活起居方面，比
如厨房的面积，卧室的采光，再就是住
区的环境，以后随着年龄的增长，可以
在住区里健健身，走走步，与邻居们一
起聊聊天，因此选择的关注点自然会
是“一步到位”的楼盘产品。

文/杨翔云

置业看点

中年人置业关注
“一步到位”


