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福荫书店

开店七年 没少一册书一分钱

和平区仅110米长的杨福荫路上，
一家 50余平方米的小店藏于老楼之
间。这就是连续5年获评“天津市最美
书店”的福荫书店。

店主刘毅的售书生涯始于1996年的
寒冬，彼时，他骑车驮着书筐摆摊儿。1997
年，小店正式扎根杨福荫路。由于店内主
要客流为“90后”“00后”的新生代，每当年
轻的读者从店里买走刘毅精心挑选的书，
都让他觉得自己与年轻人又贴近了一分。

刘毅认为，“小而精”的经营模式反
而吸引了大批爱书读者。在选书上，刘
毅坚持“有颜值、有意思、有味道”，经营
上注重“以热点带动经典”。现在，获得
今年诺贝尔文学奖的克拉斯诺霍尔卡
伊·拉斯洛作品《撒旦探戈》被放在店里
的显著位置，其他经典读本也多选择装
帧精美、封面文艺美观的小开本，契合年
轻读者随手翻看、拍照社交。

谈及“无人售书”，源于2018年的一
次意外。当时刘毅外出忘了锁门，返回时
发现读者买走一本《解忧杂货店》，并主动
留下40元钱和留言条，这份信任让他毅
然开启“无人售书”模式。“7年了，未丢一
册、未少一分，我自己都觉得神奇。”

蔷之屏

读书别跟风 好书永远受欢迎

在天津南开区眺园里小区深处，蔷之
屏书店已默默坚守32载。这家藏于社区
的书店，没有网红装修，却凭着“做好书、
传书香”的初心，成为几代读者心中的文
化绿洲，并多年获评“天津市最美书店”。

书店经理李蔷与书籍结缘半生，从
摆地摊儿、开报刊亭到经营书店，始终践
行“有能耐的人一辈子只干一件事”的宗
旨。面对线上购书的冲击，蔷之屏以独
特的线下体验突围。频繁举办的阅读讲
座、文学沙龙，让书店成为流动的文化空
间。从莫言作品解读到天津民俗分享，
从《四时节令话红楼》谈到张伯苓思想研
讨，诸多学者名师轮番坐镇，讲座场场座
无虚席，听众年龄跨度极大。

“‘屏’源自《诗经》，隐喻文人聚集之
地。书店的名字正是取‘李蔷与文人书
友相聚’之意。”多年来，李蔷坚持“卖书
先懂书”，她亲自为读者荐书，也与众多
读者建立深厚的情谊。“我给读者推荐书
以后，如果过几天告诉我他很喜欢、觉得
好看，我就会特别高兴，好像我干了一件
伟大的事儿一样。”李蔷认为，“不要跟
风，当某一时期所有人都去看同一本书
时，不妨先等一等，如果半年后这本书依
然备受赞誉，那就可以放心读一读。”

荒岛书店

“书香朋友圈”藏身居民楼

“在这里，每本书都是对话的起点，
每个灵魂都能找到共鸣。”作为天津市南
开区荒岛书店的现任店长，刘可佳笑着
道出这家宝藏书店的独特魅力。藏身南
开大学西南村居民楼的40余平方米空
间里，这家学生自主运营的书店，连续5
年获评“天津市最美书店”。

推开书店大门，悬挂着的展板上，数
十张照片像星星缀满天空——这里是荒
岛书店的“记忆墙”。15载青春接力，历届
在这里运营书店的学子自称“土著”，将自
己的笑脸留在这里，编织成一张情感网。
书架间更藏着惊喜：轮值荐书官手写书单
卡搭建起与读者的第一重联结；桌上的留
言板成为年轻人的交流之窗；游客写下
“误闯荒岛，竟捡到一整个春天”……身边
不时路过的两只猫咪，仿佛代表着“荒岛”
存在于此的意义：陪伴，但不打扰。

刘可佳介绍，每一位顾客都可以向轮
值店员询问推荐书单，如果希望了解更多，
店员还会为大家讲书，分享彼此的读书心
得。“店内几乎每周都会组织线下活动，全
部由店员自发组织，主题多聚焦文学、情感
与交流，让更多人能在这里找到共鸣。”

刘可佳回忆，在一场主题为“分享母
女关系”的线下交流会上，一位阿姨来到
“荒岛”，与年轻人真诚互动、认真倾听。
“会后阿姨告诉我们，这些话可能她永远
无法从女儿身上得到答案，但通过与我
们的交流，让她对亲子关系有了更深的
感悟，这让我觉得我们在做的这件事真
的很有意义。”

刘可佳说：“有读者觉得这里像‘可
以走进的朋友圈’——不用刻意搭话，看
到同款书单、相似笔迹，就知道‘哦，你也
在这里’。”正如留言板上的一句话：“这
里没有荒岛，只有不肯孤独的灵魂。”

博学书店

坚守20余年 顾客从学生到学者

在天津老城博物馆斜对面，可以看
到一家售卖文史、书画类书籍的老店，这
便是博学书店。老板邢鹏是天津人，已
在此经营20多年。见到邢鹏时，他正坐
在桌前临帖，桌面摆着赵孟頫的《胆巴
碑》，纸上的墨迹未干。搁下手中的毛
笔，邢鹏笑着解释：“没人时写一写。”忙
时卖书，闲时写字，颇契合古人“晴耕雨
读”的生活哲学。

博学书店分两间，一间以绘画类书籍
为主，另一间为字帖类书籍。20多年前，
初到鼓楼商业街开店，邢鹏便将书店定位
为专门销售文史、书画类书籍，一是他认
为这方面可有作为，二是附近都是书画相
关的店铺，可以起到集聚效应。以“博学”
为名，是因为他希望来此买书的人都能成
为博学之人。到这里买书的人，既有艺术
院校的学生，也有天津著名书画家、学者，
他因此结交了很多朋友，对书画界的名家
更是如数家珍。谈及书店的特色，邢鹏表
示，主要还是书好，价格也不贵，“看到好
书我便忍不住收罗进来”。

20多年来，店铺由新店变成老店，邢
鹏经历了整个书店行业的起起伏伏，享受
过门庭若市的热闹，也感受过门可罗雀的
寂寞，但他依然坚持着。当询问背后的缘
由时，他说道：“还是热爱吧。我以前看到
有的书店里，人家90多岁的老爷子还在干
着，我就希望我也能干到八九十岁。”

町岛书店

顾客成朋友 兼职当店员

新华路的一个街角，藏着一家自带
海岛风情的町岛书店。推门而入时，甜
橙、柠檬与薰衣草的复合香气裹挟着书
香扑面而来，治愈感油然而生。

这家书店的诞生源于店长刘俊谷的
初心。“我从小就爱看书，长大后想通过

书店搭建一座人与人沟通的桥梁。”她笑
着回忆，大学市场营销专业的积淀、赴美
攻读旅游与酒店管理的经历，再加上对
心理学的喜爱，为自己开店提供了独特
思路。“我追求内心真实的热爱，并希望
把这份热爱的感受带给更多同频的人。”
刘俊谷从自身喜好出发，将书籍与手账
用品相结合，2020年打造出本市首家此
类复合书店，精准吸引了同好者。
“相比线上，线下购物是一种更丰富

的体验。我想带给客人更多的是‘一次
美好的回忆’，而这才是让我和客人能够
共赢的真正方式。”书店营收起伏波动，
她抛开“营业额焦虑”，转而聚焦“做有意
思的事”。于是，书店开展了读书会、观
影会、手作沙龙等活动，她还会为带着困
惑的顾客推荐解忧书籍，顾客也成了书
店的朋友，在她生娃期间，因为店里缺人
顾客还主动当起了兼职店员，这份信任
让书店更有温度。

谈及未来，刘俊谷说：“我想看到书店
自然生长的样子。它应该是包罗万象、充
满活力的。”她计划让书店的活动更加丰富
多元，以书店为平台，让每个人的创造力都
能在此生根发芽。

记者手记

在采访过程中，几位书店负责人曾向

记者表示，在网络购书与电子阅读的冲击

下，实体书店的生存空间日益逼仄，排队买

书的喧嚣景象一时难以重现。然而，他们

依然在时代洪流中执着守护着那一方精神

栖息地。他们的坚守，既是对生计的维系，

更是对文化根脉的赤诚守望。

面对生存压力，这些文化空间的探

索之路令人动容。经营者是商业空间的

运营者，更是阅读的摆渡人——他们以

审慎的眼光甄选每一本书，用真诚对话

迎接每一位读者。在这里，购书从来不

是终点，而是思想碰撞的起点。

实体书店之所以能成为城市的精神

绿洲，不仅在于内容的品质，更在于人与

人之间的温度。它们或许不再占据城市

的中心，却始终在每个人需要时，提供一

处可以安放精神的角落。

文/摄 记者 侯蕾 贺雄雄 郑宝丽

在天津老街巷、社区深处
以及校园周边，藏着一群“小而
美”的独立书店，二三十年的历
程，成为这个城市深刻的文化
印记。面对电子阅读的冲击，
他们如何与阅读共生——是以
特色吸引顾客，以情怀诠释坚
守，还是以信任搭建联结？

记者走访津城五家独立书
店，在几位店主的讲述中，感受
他们对深耕“体验价值”的坚持
和为城市留下的不可替代的书
香温度。

深耕“体验价值”

以信任和情怀留住读者

町岛书店 刘俊谷 中国近现代史史料学学会理事王靖（右一）在蔷之屏书店举办文化讲座

博学书店 邢鹏荒岛书店 刘可佳福荫书店 刘毅
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