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大年初六在某楼盘售楼处有
三组不同年龄的置业者正围着沙
盘低声讨论，他们并不是一家人，
却共同分析着户型优劣、日照时长
与学区资源。据某楼盘项目营销
负责人介绍，今年春节期间前来项
目上看房选房的不在少数，与以往
不同的是，前来看项目的置业者从
“一家人”选择变成了“几家人”搭
伴一起来营销中心看楼盘。
在另一家春节连市的楼盘营

销现场，四组置业者在讨论着项目
的细节优势，他们是本市某企业的
员工，借着春节假期搭伴一起来看
楼盘，其中一位表示，一个人看房
容易被销售说晕，几个人一起能互
相提醒、互补信息。这次一起前来
看项目的有两组是有改善性居住
需求，一组是有刚需婚房需求，自
己是最年轻的，刚工作不久，是来
为自己选择住房产品的。之所以
一起过来，主要是为了能够多方位
地研究项目，如果大家觉得可以，
以后除了是同事，还是住在一个社
区的邻居。
为更好更全面地提供新好房

源，让置业者能够根据自己的需
求有效的选择，让大家可以聚在
一起沟通置业的想法，研究楼盘
产品的优势与不足，作为2026年
楼市置业尝试性的一次创新性服
务，“津筑家置业合作社”开始召
集有购房意向的置业者成为“社
员”，大家在一起品楼盘，说项目，
唠产品，一起走进楼盘项目现场
进行实地考察，一起探讨项目产

品的优势和不足，一起与开发企
业争取实惠。更以沉浸式体验等
多种新的营销手法来带动产品销
售，而置业者也会形成“抱团置
业”的全新选房购房模式。
在“津筑家置业合作社”，有意

向选房的置业者们可以一起到不
同的楼盘现场实地探访，大家一同
研讨楼盘产品在户型、环境、区域、
交通以及生活配套、教育氛围等多
方面的优势与不足，一起商议这个
楼盘适合谁不适合谁，喜欢的可以
搭伴购买，即使不在一栋楼，那也
是日后相约的朋友和邻居，而选择
了其他项目的“搭子”会在同伴的
指导下更好地选择产品，“津筑家
置业合作社”不仅是置业者的汇
合，更是未来大家共同建立的一个
朋友圈，除了选房，还可以探讨居
家装饰、烹饪厨艺等更多方面的
“家事”。
“津筑家置业合作社”将本着

服务于置业者，助力意向置业者选
择适宜并满意的居住产品为目的，
聚集更多的置业者一起研读楼市，
点评产品。“津筑家置业合作社”将
围绕楼盘产品的区域位置、户型设
计、住区环境、周边配套、未来发展
等多方位的进行解读，避免意向置
业者在选择楼盘产品过程中因为
多种原因而造成“踩雷”现象，同
时，还将延展“合作社”服务内容，
包括为“社员”及时发布所选楼盘
项目的施工进展情况，定期邀约置
业者到楼盘现场了解施工流程，跟
踪楼盘对于住区环境的细节修改，
帮助置业者在交房环节中进行检
验，监督楼盘项目定期定时，保质
保量的交上满意的答卷。
“津筑家置业合作社”现征集

有置业意向的买房人入社，咨询报
名电话：13612081010。

本版记者 杨维东
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马年楼市开局选房更要精准

“搭伴选房”成为置业新选择

马年楼市开局，置业者
选择居住产品从“单打独
斗”到“搭伴选房”成为新的
置业选择方式，马年新春的
楼市暖流中，一股“搭伴选
房”的新潮流正在蔓延。

瞰城事·读楼市

“津筑家置业合作社”推出
“为爱筑巢鉴赏荟”

婚房作为情侣们走向共同生活的刚需选
择，已经成为市场关注的焦点，牵手的男生女
生从相识相知到相爱，最终走到一起，搭建起
共同生活的爱巢，房子便是不可或缺的根本，
因而婚房的选择也开始发生着变化。
“津筑家置业合作社”推出“为爱筑巢鉴赏

荟”将为更多的婚房需求置业者搭建相互沟通
的平台，让有选择婚房意向的置业者一起看婚
房、聊婚房、选婚房，还将提供婚房装修与布置
的建议。通过平台大家在一起从陌生到熟悉，
通过婚房置业成为好朋友，未来有机会在一起
选房的同时成为一个住区的好邻居。

婚房选择看这里

约117平方米两室

户型设计上融入三重立体玄关、超大宽
幕巨厅、转角飘窗、酒店行政级主卧套等多重
创新设计，富有居住的时代感和当下流行元
素，适合于安家天津的置业选择。

近两年，选择在天津安家置
业的外地人购房潮持续升温，许
多外地置业者从过去的在天津租
房工作或生活转变成在天津置业
安家，在产品选择上也以三居室
为主要目标。有楼盘营销负责人
表示，外地置业者选房购房是近
年来楼市产品营销的又一新生群
体，许多外地人在天津打拼，于是
也就有了在天津安家的想法，同
时，多年来天津优质教育的引力
和城市的快速发展也让外地人有
了为孩子的未来，为自己的生活
选择住在天津的想法。
为了更好地服务于有意向安

家天津的外地置业者甄选到适宜
的楼盘产品，本报“津筑家置业合

作社”开通专为外地置业者提供
房源信息推荐的上新服务，其中
包括梳理外地置业者不同的选房
需求推荐适宜楼盘，组织有意向
的外地置业者一起到楼盘现场实
地品鉴，同时介绍区域的过往与
当下以及历史文脉，针对外地置
业者选择楼盘产品提供业内指
导，邀约专业人士互动交流，深入
了解楼盘产品，搭建更多的延伸
服务平台，融入与房子有关的多
渠道内容助力外地置业者在天津
的安家需求。

安家天津看这里

约111平方米三室

项目本身的品质以及科技

含量带动区域居住品质提升，项
目不仅拥有地铁资源，更享有高
铁、城际以及无缝接驳的空铁联
运资源，通达的交通枢纽让出行
更便捷。 本版户型图由企业提供

“津筑家置业合作社”邀约安家天津的置业者

“津筑家置业合作社”助力
“改善性”需求选房

改善居住环境和条件是很多人共有的想
法，但究竟怎样才能享受到改善的幸福感？
很多有过改善经历的人在问，很多正需要改
善的也在问，实际上，真正的改善居住，要的
不多但求踏实。
老小区住了几十年，新房的诱惑很大，而

实际上改善居住要的并不多，只求踏实。改
善选择，市场的品牌和产品的口碑依然是楼
市营销的关键，好的房子自然会赢得市场的
青睐，而针对改善需求来说，每一个产品的细
节和优势都要如数家珍般的传递给买房人，
住区的整体环境，产品的设计布局应该“实话
实说”，毕竟改善需求包含很多，让买房人放
心、满意、踏实，才是楼市营销制胜的关键。
为更好地助力“改善性”需求的置业者，

“津筑家置业合作社”将以精准的视角，通过
推荐、走进等方式让置业者深度了解适合改
善性需求的楼盘产品，从而提升居住生活的
品质，让改善需求真正落到实处。

改善需求看这里

约153平方米洋房

宽敞舒适的4.5米大开间，南北双向观景
阳台，270度观景设计，升级第三功能空间，置
身于这座建筑作品之中，心静如水，而激起涟
漪的是对拥有这一经典居住艺术品的追求。


