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某楼盘项目营销负责人表示，在这
乍暖还寒的时节，楼市的“阳春”已然气息
渐浓，尽管没有轰轰烈烈地到来，但那些
深耕产品、精研服务、与客户同频共振的
房企已经在局部市场上赢得了销售的先
机。最近来销售现场的置业者明显增
多，置业热潮中的“需求焦点”主要表现在
核心城市产品领跑，刚需与改善需求“双
轮驱动”。
据了解，面对市场分化加剧与客户

决策周期拉长的现实，嗅觉灵敏的房企
不再被动等待，转而主动出击，将营销战
场从售楼处延伸至云端与社群。一些房
企将营销“卷”向新高度，从卖房子转向卖
生活，从单边宣讲转为双向奔赴。在常
规营销层面，针对当前客户“带着亲友团、
拿着放大镜”看房的决策模式，营销策略

的底层逻辑也开始发生深刻变革。有远
见和市场营销经验的楼盘项目开始引入
“决策辅助工具”，开发小程序，让置业者
输入家庭结构、预算与需求，即可自动生
成匹配楼盘的对比报告，供全家人标注
意见。营销人员也从单纯的“卖点讲解
员”转型为“产品体验官”，在带看过程中
不仅展示优点，更主动回应老人对适老
化设计的关切、主妇对收纳空间的挑剔，
以“无短板”的综合体验赢得信任。

业内人士王怀充认为，在本轮置业
热潮中，置业需求的焦点十分清晰，核心
城市、核心地段、优质产品、确定性配套这
些关键词，勾勒出2026年房地产市场最
真实的“阳春”图景。政府工作报告首次
将有序推动安全、舒适、绿色、智慧的“好
房子”建设提升至显著位置，并配套“实施

房屋品质提升工程和物业服务质量提升
行动”，释放出明确信号，房地产市场已进
入“产品为王”时代。2026年的楼市“阳
春”呈现出显著的结构性特征，真正具备
产品力的“好房子”将在这一轮复苏中抢
占先机。置业需求焦点高度集中于核心
城市的核心地段，置业群体中刚需入市
与改善需求形成“双轮驱动”，市场正经历
从“规模扩张”向“质量赋能”的深刻转
型。围绕“安全、存量、品质”三大支柱系
统性地构建房地产发展新模式，对于购
房者而言，无论是刚需还是改善，核心逻
辑开始从“能否保值增值”转向“是否适合
自住、有无优质配套”。

有房企高管表示，置业者从“住有
所居”的基本保障到“住有优居”的品质
追求，再到“住有乐居”的精神向往，“好
房子”建设为行业转型指明了清晰方
向。在刚需置业积极入场的同时，改善
性需求依旧成为此轮置业热潮的重要
驱动力。

本版记者 杨维东
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置业潮来袭 楼盘销售迎“阳春”

“津筑家置业合作社”助力置业者甄选“好房子”

今晚楼市原创

为更全面、更好地提供好房源，
让置业者能够根据自己的需求有效
地选择，让大家可以聚在一起沟通置
业的想法，研究楼盘产品的优势与不
足，作为2026年楼市置业尝试性的
一次创新服务，“津筑家置业合作社”
开始召集有购房意向的置业者成为
“社员”，大家在一起品楼盘、说项目、
唠产品，一同走进项目实地考察，一
起探讨项目产品的优势和不足，一起
与开发企业争取实惠。更以沉浸式
体验等多种新的营销手法来带动产
品销售，而置业者也会形成“抱团置
业”的全新选房购房模式。
据了解，置业者选择居住产品从

“单打独斗”到“搭伴选房”正在成为
新的置业选择方式，在“津筑家置业

合作社”，有意向选房的置业者们可
以一起到不同的楼盘现场实地探访，
大家一同研讨楼盘产品在户型、环
境、区域、交通、生活配套、教育氛围
等多方面的优势与不足，一起商议这
个楼盘适合谁又不适合谁，喜欢的可
以搭伴购买，即使不在一栋楼，那也
是日后相约的朋友和邻居，而选择了
其他项目的“搭子”会在同伴们的指
导下更好地选择产品。“津筑家置业
合作社”不仅是置业者的会合，更是
未来大家共同建立的一个朋友圈，除
了选房，还可以探讨居家装饰、烹饪
厨艺等更多方面的“家事”。
“津筑家置业合作社”将本着服

务于置业者，助力意向置业者选择适
宜并满意的居住产品为目的，聚集更

多的置业者一起研读楼市，点评产
品。“津筑家置业合作社”将围绕楼盘
产品的区域位置、户型设计、住区环
境、周边配套、未来发展等多方面进
行解读，避免意向置业者在选择楼盘
产品过程中因为多种原因而造成“踩
雷”现象。同时，还将延展“合作社”
服务内容，包括为“社员”及时发布所
选楼盘项目的施工进展情况，定期邀
约置业者到楼盘现场了解施工流程，
跟踪楼盘对于住区环境的细节修改，
帮助置业者进行交房检验，监督楼盘
项目定期定时、保质保量地交上置业
者满意的答卷。
“津筑家置业合作社”现正招募

会员，诚邀有置业意向的购房者加入，
咨询报名电话13612081010。

“津筑家置业合作社”
推出“安家天津探盘荟”

近两年，选择在天津安家置业的
外地人购房潮持续升温，许多外地置
业者从过去的在天津租房工作或生
活转变成在天津置业安家，在产品
选择上也以三居室为主要目标。有
楼盘营销负责人表示，外地置业者
是近年来楼市产品营销的又一新生
群体，许多外地人在天津打拼，于是
也就有了在天津安家的想法，同时，
多年来天津优质教育的引力和城市
的快速发展也让外地人有了为孩子
的未来和自己的生活选择住在天津
的想法。

为更好服务有意向安家天津的
外地置业者甄选到适宜的楼盘产品，
“津筑家置业合作社”开通专为外地
置业者提供房源信息推荐的“安家天
津探盘荟”，其中包括梳理外地置业
者不同的选房需求推荐适宜楼盘，组
织有意向的外地置业者一起到楼盘
现场实地品鉴，同时介绍区域的过往
与当下以及历史文脉，为外地置业者
的选房需求提供专业指导，邀约专业
人士互动交流，深入了解楼盘产品，
搭建更多的延伸服务平台，融入与房
子有关的多渠道内容，助力外地置业
者在天津的安家需求。

“津筑家置业合作社”社员互动

社员您好。根据您的置业需求，“合
作社”为您筛选了位于河北区的一套99
平方米的三居室，该项目位于中环线内、
运河畔，拥有城市繁华与自然静谧，交通
便捷且地理位置优越，私享约22000平方
米园林景观。之所以选择三居室，主要
是考虑您今后在天津的日常生活中可以
将家人接来居住，感受天津的时尚繁华
和浓浓的烟火气。另一套为您推荐的是
位于东丽区的96平方米洋房产品，是“全

架空设计”的城市更新作品，享有双阳台
以及约10.1米横向面宽客厅设计，三开
间朝南，通透全明的MAX落地窗以及
270?转角窗，为居住生活增添了更多质
感与时尚气息。入户独立衣帽间设计，
更有可变观景卧室，更为居家的温馨增
添色彩。流行的餐客厨一体布局，尽显
居住生活的舒适性与实用性。
如果您有时间，可以跟随“安家天津

探盘荟”一起到楼盘项目现场实地鉴赏。

楼市产品丰富，对于置业者来说
确实是件好事，因为楼盘项目多了也
就有了更多的选择。置业者在选择项
目中遇到问题怎么办？

针对百姓买房及居住过程中遇到
的房产问题，本报开通“楼市帮办”服
务热线，帮助解决置业者在买房、收房
以及入住后可能遇到的常见问题。“楼
市帮办”热线：13612081010。

楼市帮办

近日，在经历了春节假期的季节性调整后，楼市在3月中旬迎来
一波显著的“回暖”行情。随着2026年全国两会“着力稳定房地产市
场”的政策定调，压抑多时的购房需求正在有序释放。各楼盘项目紧
抓市场窗口期，营销策略从传统的“坐店等客”向“全维服务”转型，一
场围绕产品力与信任度重建的楼市“阳春”战役正在进行。

我是一名来自河南省的外地人，在

天津工作已经将近三年了，刚到天津时

公司给安排了一套二居室的租赁房，距

离单位不远。最近看到周围许多来自各

地的同事都在天津安家置业，我也询问

了总公司未来的安排，估计要有五六年

的时间会在天津公司，因此我也想在天

津安家置业。

我所在的天津公司位于东丽区，部

分门店设在河北区，我会经常往返于东

丽区和河北区之间，考虑在这两个区域

选择置业都可以。对于楼盘项目的选择

目前没有过多的想法，在居住面积上100

平方米以内就可以，希望“合作社”帮着推

荐一些楼盘。

社员 夏嘉麟 河北区约99平方米三室

东丽区约96平方米洋房
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