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看往期电子报

理 财 漫 谈

贾明合

都市频道《财富+》播出时间：每

周二、周三、周四20：15；经济广播《财

富+》播出时间：每周六20：00。

深耕行业20年，贾明合掌舵的
天津同兴通达，早已成长为国家级
高新技术企业，形成了集电梯部件
制造、专业装潢、钢结构配套与更新
改造于一体的全产业链服务体系，
是京津冀电梯领域当之无愧的标杆
企业。

2025年9月，同兴通达二期基地
在天津宝坻九园工业区正式落成，4
万平方米的现代化厂房、3.6万吨的
钢结构年产能，让企业进一步锚定电
梯后市场，成为京津冀旧楼加装电梯
领域的核心支撑力量，也标志着贾明
合的事业开启了扎根天津的全新战
略篇章。

核心布局迁址天津

将核心产业布局从北京迁至天
津，并非一时兴起，而是贾明合基于
区位优势、发展机遇与人文情怀的
深度考量。在他眼中，天津是北方
当之无愧的产业配套集散地，从经
济发展到公共服务，对东北、河北等
区域有着极强的辐射力，而他与天
津的缘分，早在二十年前就已结
下。“从2000年代初我们就开始参与
天津的城市建设，2008年之后，于家
堡、东丽金融街、天津地铁的多个重
点项目，我们都深度参建，亲眼见证
了这座城市的成长。”除产业机遇
外，真正让贾明合下定决心扎根天
津的，是这座城市的真诚与温度。
他笑称自己是“新天津人”，从内蒙
老家到北京、天津闯荡，天津直爽坦
诚的城市气质，与他的性格完美契
合。更让他感念的，是在天津遇到
的两位行业老前辈，“他们拿我当自
家孩子一样，有批评指正，有关怀包
容，就像长辈一样伴我成长。”

与此同时，天津优质的人才引进政
策，也为企业的稳定发展筑牢了根基。

2017年企业在天津拿地，2018年起陆
续完成从北京的整体搬迁。如今，不少
跟随企业多年的员工，都在天津落户买
房，孩子顺利入学，有了稳稳的归属
感。“很多员工跟着我干了十几年，让他
们在这里安居乐业，是我的责任，也是
我们企业一路向前的核心动力。”贾明
合的话语里，满是真诚与担当。

创业之初赶上黄金时代

如今的全产业链布局，起点源于
二十多年前一次偶然的跨界。2000
年，刚大学毕业的贾明合，进入北京中
建二局安装公司工作，恰逢单位的电
梯装潢业务刚刚起步，一个工期极度
紧张的项目，落到了这个初出茅庐的
年轻人身上。彼时，国内电梯装潢行
业尚处于萌芽阶段，高端产品大多从
新加坡、日本进口，江浙地区的供应商
服务北方市场，又面临运距远、售后响
应慢、应急维修难的痛点。而对于学
机械设计出身的贾明合而言，装潢的
平面设计图纸本就是专业范畴内的基
本功，在校期间养成的“标准化、通用
化、国际化”作业理念，更让他精准抓
住了行业的核心短板。

凭借着专业的设计能力、标准化
的生产思路，贾明合顺利完成了这个
“临危受命”的项目，也为自己叩开了
电梯产业的大门。短短几年时间，他
带领团队迅速打开了北京、天津、河北
市场，在北方电梯装潢领域站稳了脚
跟。2005年，为了更好地兼顾家庭与
事业，也为了抓住行业发展的黄金机
遇，贾明合毅然辞职创业，正式开启了
属于自己的事业征程。

创业之初，他恰好赶上了北京奥
运建设的黄金时代。2006到 2008
年，北京城市建设全面提速，奥运村、
鸟巢、水立方及配套酒店、商业综合
体成片落地，“那个时候，只要你有技
术、肯吃苦、做事靠谱，就有干不完的

活。”贾明合坦言，自己赶上了行业发
展的好时代。凭借着过硬的技术实
力和靠谱的履约能力，他的团队不仅
承接了多个奥运相关场馆的电梯配
套项目，还先后参与了北京地铁6号
线、世贸天街、金融街等多个地标性
项目的建设。

北京奥运会结束后，国内电梯市
场需求迎来爆发式增长，通力、奥的
斯、迅达、蒂森等全球电梯巨头，急需
能快速响应、技术过硬的本土配套服
务商。凭借着此前积累的口碑，贾明
合得到了行业前辈的引荐与认可，顺
利成为多家国际电梯巨头的战略合作
伙伴，承接了其在国内的核心电梯装
潢配套业务。也正是在这一阶段，贾
明合完成了从“卖产品、卖力气”到“定
标准、立规范”的核心跨越，带领团队
研发的标准化钢挂式扶梯工艺，彻底
改写了行业繁杂的传统作业流程，让
企业从“主动找订单”变成了“总部直
接派单”，成为行业内少数能承接超大
型、高难度项目的核心服务商。

技术创新加持旧楼加装电梯

在旧楼加装电梯这一民生赛道，贾
明合的技术创新更是直接改变了行业
的施工模式。他带领团队通过数字建
模技术，实现了钢结构的全装配式生
产，所有构件全部在工厂预制、预装完
成，再运到现场直接吊装组装。传统模
式下现场施工最长需要三个月的项目，
采用装配式工艺后，现场作业最快一天
就能完成，不仅大幅缩短了工期、减少
了施工扰民，更凭借工厂标准化生产，
提升了结构精度与施工安全性，同时将
钢结构加工成本压缩了20%。

如今，从北京清华大学、北大医学
院、牡丹园小区，到天津军旅公寓等多
个社区，同兴通达的装配式加装电梯，
已经为成千上万的居民解决了“上楼
难”问题。

做生意要守住“长期主义”

在贾明合的经营理念里，做生意从
来不是“每一单都要赚钱”，而是要守住
长期主义的战略底线。“赚钱的项目我
们要做，那些要求高、工期急、甚至可能
赔钱的小订单，我们也要坚持做好。”正
是这份坚守与担当，让他的团队在业内
赢得了“急难险重找同兴通达”的口
碑。冬奥会期间，相关单位需紧急完成
三部电梯的装饰工程，他的团队从前线
测量到交工厂连夜生产发运，两天一夜
就完成了这项几乎不可能完成的任务；
北京地铁1号线的升级改造，必须在春
节两天假期内完工，团队成员放弃与家
人团聚，通宵作业保质交付。一次次硬
仗打下来，企业的回头客越来越多，发
展步伐也越来越稳。

针对传统电梯空调直吹头部、体验
感差，且易产生冷凝水引发安全隐患的
行业痛点，他带领团队研发了侧开放式
通风系统，让气流在轿厢内形成均匀循
环，不仅彻底解决了直吹不适的问题，
还杜绝了冷凝水渗漏的安全隐患，大幅
提升了电梯乘坐的舒适度与安全性。
在电梯装潢领域，他率先推动“科学减
重”升级，采用铝蜂窝、塑料蜂窝等新型
环保材料，将传统500公斤的装潢自重
降至300公斤以内，不仅有效降低了电
梯主机负载、压缩了整梯制造成本，更
实现了长期运行的节能降耗，为行业绿
色发展提供了全新思路。

贾明合20年深耕垂直赛道

匠心筑就电梯产业新高度

在波动的市场中，有一种被低估的
财富工具——保险复利理财。它不靠短
期博弈博取高收益，却能借时间的力量，
以“慢”制胜，实现财富长期稳健增值。

被爱因斯坦称为“世界第八大奇
迹”的复利，核心是“利滚利”：每一期
收益都会加入本金持续生息，时间越
长，增值效应越显著，这正是保险理财
的核心引擎。

保险复利理财的核心优势十分突
出：一是极致确定性，增额终身寿、年
金险的保证利益明确写入合同，是家
庭资产的“压舱石”；二是强制储蓄属
性，锁定资金规避短线操作冲动，养成
长期财务纪律；三是保障和理财兼顾，
实现资产规划与风险管理一体化。

巴菲特曾说：“人生就像滚雪球，
重要的是找到很湿的雪和很长的坡。”

保险复利正是普通人财富积累的“长
坡”，它不是一夜暴富的捷径，却是穿
越周期的财务智慧，是家庭资产配置
中不可或缺的一环。

保险复利的财富密码
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在垂直交通领域，有这样

一位实业家：他是电梯全产业

链的深耕者，从核心零部件到

整梯服务，从专业装潢到钢结

构配套，把产业布局的触角延

伸到行业的每一个环节；他也

是技术创新的偏执狂，用数十

项专利打破行业壁垒，重新定

义电梯安全与美学的边界。

他就是贾明合，北京奥通达电

梯装潢有限公司、天津同兴通

达机电设备有限公司、天津同

兴通达钢结构工程有限公司、

天津奥通达电梯有限公司四

家企业的董事长，一位在电梯

行业默默耕耘20载，始终以

初心赴使命、以匠心攀高峰的

追光者。今天，我们走进他的

创业世界，聆听他与中国电梯

产业同频成长的故事。


