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天开园创业者群像

30年深耕化工专业

关注应用探索市场

“1996年我考入中国石油大学
石油化工专业，自此与化工行业结
下不解之缘。此后，在天津大学化
学工程专业读了硕士和博士，博士
阶段选择深入研究生物化工。在
这个领域结识了很多优秀的导师
和师兄弟，他们也是我在永续新材
料创业时最初的合作伙伴，是这些
尖端成果的研发团队。”在天开西
青园5号楼永续新材料厂区办公
室里，1979年出生的刘朝辉，讲述
了自己如何锁定生物化工这一极
具发展潜力的优质赛道。
“创业前我曾在山东环保产业

研究院担任副院长，一直关注实验
室成果如何向市场转化的问题，这
给我后来创业奠定了基础，也让我
对转化科技成果有了一定的信心。”
刘朝辉坦言，在磷酸纳米纤维素问
世的时候，他和天大师兄弟们非常
看好这个可以广泛应用的成果，确
定合作创业后，他将自己定位于实
验室和市场之间的“摆渡人”，开始
了从学者到商人的角色转变。

零起点创业

如今市场估值已超2亿元

“2023年4月正式进驻天开园
核心区的时候，我们只有三张办公
桌，真的是零起点创业。”回忆起创
业初期的困境，刘朝辉说，“我们面
临的第一个难题就是资金短缺。
2023年4月底，我们拿到了第一笔
150万元的订单，但启动生产面临
着80多万元的资金缺口。当时我
们公司刚启动，这个缺口让公司的
资金链濒临断裂。整整一周，内心
满是焦灼煎熬，也让我真切体会到
创业的不易。”
好在过硬的技术优势很快给资

金难题带来转机。刘朝辉说：“我
们抱着试一试的心态向天开园求
助。园区迅速开通绿色金融通道，
中国农业银行仅用三天尽调，便给
予500万元纯信用授信，首笔100
万元贷款在‘五一’假期迅速到账，
解了我们的燃眉之急。这笔救命
钱，让订单顺利交付，也让永续新
材料站稳了脚跟。”

第一次突破让刘朝辉在创业
路上坚定了“吃螃蟹”的信心。首
张发票、首笔合同款、首家专利预
审备案、首个授权发明专利、首批
完成从核心区到两翼转化……自
此，永续新材料在天开园完成了
多项从零到一的突破，也在此过
程中实现了企业的发展与资产的
增值。如今，永续新材料的市场
估值已经超过2亿元。

转变角色重塑思维

把实验室搬到工厂

在天开西青园建成全球首条
年产3万吨食品级竹纳米纤维素
生产线，标志着永续新材料将实
验室研发成果成功转化为产业化
商品。对于刘朝辉而言，这只是
创业路上的又一个开始。
“以前在实验室搞科研，可以

不计成本追求最优实验效果和顶
尖技术指标，现在作为创业者，摆
在我们眼前第一个要攻克的难题
就是成本下调。”刘朝辉说，“我们
在实验室的纳米纤维素蔬菜保鲜
超120天的成果在远洋航海领域
应用受到广泛认可，但当我们充
满信心地拿着这个成果敲开合作
商的大门，多数企业都表示，降低
成本是首选条件，保鲜效果达到
行业基础标准即可。”
“重新调整思维方式后，我们

把实验室搬到工厂，将实验室成
果进行二次研发。瞄准目标，死

磕细节与工艺，守住了质价双优的
发展底线。直到2024年全球首条
年产3万吨食品级竹纳米纤维素生
产线顺利落地后，永续新材料实现
了稳定量产，成本降至国际同行的
1/10至1/5。”在攀登性价比之巅的
过程中，刘朝辉的坚持，终于让纳米
纤维素从尖端科技的高大上产品，
变身为高性价比的绿色低碳生物基
产品，应用在常见的诸多领域。

探索进军更多行业

对生物科技充满信心

在永续新材料的企业展厅中，记
者看到了纳米纤维素的千物千面。

食用保鲜涂层在果蔬表面形
成致密保护膜，阻隔氧气、锁住水
分、抗菌耐水，榴莲保鲜从3天延长
至20天，荔枝从3—5天延长至15
天，舰船蔬菜保鲜突破120天；作为
涂料增强助剂，可将乳胶漆耐擦洗
从500次提升至3000次以上，喷涂
面积增加20%；其生产的液体地膜
与防风固沙剂可自然降解，告别白
色污染；成功入选全国16个创新化
妆品原料备案白名单，为达仁堂等
企业提供药物缓释、保湿、增稠核
心成分；造纸添加剂大幅提升纸张
强度与耐折度，助力绿色印刷……
刘朝辉一一介绍着纳米纤维素在
各个领域的应用与效果，“目前纳
米纤维素已经在十几个领域开展
落地应用。”
“纳米纤维素的属性非常丰富，

在不同领域都能发挥独特作用。我
们正在努力尝试更多应用场景，有
不少企业正在进行对接。”刘朝辉
说，“生物基新材料这个行业有着广
阔前景，纳米纤维素是其中一个分
支，我们将在这条道路上继续深耕，
希望更多实验室的成果能够转化到
市场，也希望能让更多人享受到科
技带来的变化。”

天津永续新材料有限公司董事长、创始人刘朝辉——

三张办公桌起家 三年将尖端科技带到百姓家

□ 记者对话刘朝辉

记者：您如何评价自己的性格？有什

么爱好？

刘朝辉：我其实比较内向，平时不愿意
表达，也不喜欢与人过多接触。但创业后
需要很多的沟通，我也在尽力突破自我。
爱好方面，我对科研相关新事物很感兴趣，
比如AI技术，我会深入思考如何将其应用
于企业管理、为产品赋能，并在这些方面积
极探索。

记者：创业给你带来最大的变化是

什么？

刘朝辉：从研究者到商人的角色转变，
让我的思维方式发生了颠覆。比如，以前
我们在实验室会想尽一切办法追求成果的
先进性，创业后我们首先要满足市场需求、
同时满足行业相关要求，研发的方向就是
要在效果和成本之间寻求最佳平衡点。

记者：学者创业，您觉得自己最强的核

心竞争力是什么？

刘朝辉：技术是我们最大的底气，也是
企业最核心的竞争力。目前我们企业纳米
纤维素成果的先进性在全球首屈一指，而
研发成本却相当于市场其他同类企业的
1/10至1/5。同时，我们还拥有全球最大
规模的食品级纳米纤维素生产线。研发和
生产方面的双重技术优势，为企业在市场
竞争中奠定了强有力的基础。

记者：目前企业发展遇到的最大瓶颈

是什么？

刘朝辉：产品市场化是我们目前亟待
突破的瓶颈。技术水平和生产能力都充足
的现状下，眼下最需要将产品尽快投放到
市场。专业人员、专业团队的加入或者更
多合作方式都会尝试。
记者：下一步，企业有何新的发展计划？

刘朝辉：在保鲜领域应用之外，下一
步我们还将把纳米纤维素应用到更多领
域，比如化妆品、香氛等，目前已经有一些
企业对我们的技术和产品感兴趣，正在商
谈合作。

记者 安元 摄影 记者 姜宝成

从天津大学实验室里的一纸论文，到全球
首条且最大规模食品级竹纳米纤维素生产线；
从三张办公桌起步的初创团队，到估值突破2
亿元的高新技术企业；从攻克远洋运输保鲜难
题，到将绿色安全新材料应用于果蔬保鲜、涂
料、农业、美妆等诸多领域……天津永续新材
料有限公司（简称永续新材料）董事长、创始人
刘朝辉，用三年时间，在天开园走出了一条从
实验室走向产业化的创业路，将尖端科技带到
寻常百姓家。
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