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理 财 漫 谈

都市频道《财富+》播出时间：每

周二、周三、周四20：15；经济广播《财

富+》播出时间：每周六20：00。

留美十二载

回国投身生物科技领域

十六年前，郑春阳正站在人生的
十字路口。彼时的他，已在美国度过
十二年学习与工作时光，从博士深造
到博士后研究，从企业技术深耕到行
业前沿探索，不仅积累了完整的理论
与实践经验，更在生物科技领域斩获
顶尖学术成就，拥有光明的职业前
景。在多数人看来，留美便能稳步收
获荣誉与财富，但郑春阳心中，始终萦
绕着对祖国的眷恋与牵挂。

海外十二年，他见证了国外生物
科技的迅猛发展，更深刻意识到中国
与国际先进水平的差距——尤其是工
具酶这一核心领域，几乎被国外企业
完全垄断。他毅然放弃海外优渥条
件，在人生黄金期回国，投身生物科技
产业，立志用所学为祖国发展、民族崛
起添砖加瓦。

回国之初，郑春阳便做出了极具
挑战性的选择——进军工具酶领域。
彼时，国内95%的工具酶依赖进口，这
不仅让相关企业陷入“卡脖子”困境，
更威胁着国家生物科技产业安全。在
他看来，越是短板，越需突破；越是困
境，越需坚守。

他常说，工具酶的地位，堪比芯片
之于半导体、高端机床之于机械制造，
是基因工程、合成生物学的核心基础，
更是生物科技产业的立身之本。没有
自主可控的工具酶，国内产业发展便
如空中楼阁。带着这份责任，郑春阳
牵头成立守正创新生物科技公司，全
身心投入工具酶研发生产，立志打破
垄断、补足短板。

反复摸索

工具酶领域站稳脚跟

研发之路从非坦途。没有成熟技
术借鉴，没有充足经验参考，郑春阳与团
队从零起步，在实验室反复摸索试验。
无数个深夜，实验室灯光常亮，一次次失
败与调整，非但没有击退他们，反而坚定
了他们突破技术壁垒的决心。凭借海外
积累的先进技术、严谨的科研态度与团
队协作，他们终于攻克诸多难题，研发出
性能优良的工具酶产品。

令人振奋的是，这款工具酶在质

量性能上可与国外产品媲美，部分指
标更实现超越，价格却仅为国外的二
十分之一。但现实给了他重击：彼时
国内市场崇尚西方高科技品牌，加之
生物科技产业刚起步，科研机构与企
业对国产工具酶充满疑虑，即便价格
低廉也不愿尝试。

打开市场的难度远超预期，但郑
春阳没有气馁。他放下科研人员的羞
涩，主动承担推广责任，带着团队奔波
于各大科研机构、企业，开展学术讲
座，讲解技术原理与产品优势，免费发
放试用品，让市场通过实际应用验证
产品品质。每一个展示产品的机会，
他都格外珍惜。功夫不负有心人，越
来越多机构与企业通过试用认可了产
品，守正创新的工具酶逐步打开市场，
慢慢打破了国外垄断格局。

在工具酶领域站稳脚跟后，郑春
阳并未停下脚步。他带领团队持续深
耕，先后填补几十项国内空白，在关键
酶种领域实现突破，大幅降低市场售
价，让更多国内企业用得起、用得好国
产工具酶。其中，转座酶的研发堪称
行业佳话——此前其市场价高达每毫
升100万元，守正创新的产品推向市场
后，直接定价每毫升5万元，降幅巨大，
大大降低了相关领域研发成本。

这份突破虽未立刻显现巨大社会
效应，却获得业内高度认可，郑春阳也
凭借突出成就斩获多项奖项与国家级
人才称号。2020年疫情防控期间，这
份技术成果终于绽放光芒：核酸检测
成为防控关键，而酶制剂是检测试剂
盒最昂贵的原料。正是守正创新的技
术突破，降低了酶制剂价格，让核酸检
测试剂盒成本大幅下降——美国一次
检测需1000多美元，中国仅需200元

人民币，为全国大规模筛查提供了坚
实支撑。

从工具酶到化妆品

创业之路不断延伸

工具酶领域成功后，郑春阳涉足
竞争白热化的化妆品行业。在他看
来，这并非转行，而是技术的自然延
伸。研发工具酶时，团队积累了大量
酶活性保持的核心技术，而护肤品领
域也面临类似难题：抗衰老护肤品的
核心生物原料脆弱，室温下易失活，导
致护肤效果打折。守正创新的技术积
累恰好能解决这一痛点，他决定将其
应用于护肤品领域，打造比肩世界一
流的国产品牌。

基于这一理念，郑春阳创建了芭睿
芭睿和春阳博士两大品牌，针对不同群
体制定差异化策略。芭睿芭睿对标世界
高端抗衰老护肤品，追求国际大牌的效
果，更贴合中国人肤质，主打高端市场；
春阳博士面向年轻群体，主打高性价比，
让更多年轻人用上优质国产护肤品。

因定位不同，两大品牌推广方式各
有侧重：芭睿芭睿通过线下渠道精准触
达高端群体，传递高端品质；春阳博士
顺应年轻消费习惯，借助直播、电商快
速打开市场、积累口碑。凭借技术优势
与精准定位，两大品牌很快在激烈市场
中站稳脚跟，收获消费者认可。

从工具酶到化妆品，郑春阳的创
业之路不断延伸，背后是贯穿始终的
技术逻辑与敏锐的市场判断。他始终
以技术为核心，从酶制剂研发到活性
保持技术应用，再到医用皮肤领域，每
一步都离不开技术支撑。

近年来，团队针对鼻炎、皮肤瘙

痒、脱发症三大痛点开展专项研发，成
效显著。鼻炎治疗方面，传统激素疗
法见效快但有副作用，中药疗法安全
却见效慢，郑春阳团队结合人工智能
与皮肤技术突破，研发出兼具即时效
果与安全性的中药喷剂，为患者带来
新方案。

皮肤瘙痒领域，60岁以上人群中
超30%受瘙痒症困扰，皮肤病变、慢性
病及药物副作用会引发瘙痒，严重影
响生活质量。团队研发出可同时干预
17个靶点的配方，能在一两分钟内快
速缓解瘙痒，极大改善患者体验。

脱发领域，中国已有3.4亿人受困
扰，传统生发方式效果不佳。郑春阳
团队另辟蹊径，走营养赋能路线，深入
研究毛囊所需精准营养，研发出可直
接补充毛囊营养的产品。经过三年多
优化，产品生发有效率从5%提升至
80%以上，为脱发人群带来希望。

科研路上，郑春阳紧跟时代，推进
“合成生物学+AI”研发模式。他认为，
AI能快速处理海量数据，效率远超单
个科研人员，但也存在重点不突出的
短板——如生发研究中，相关通路有
几百条，难以快速定位核心。因此，AI
只是辅助，关键性创新仍需科研人员
的清晰认知与超越AI的思考能力，这
种理念让研发之路更扎实高效。

以技破局 以心践诺
——郑春阳与他的生物科技报国之路

在天津这片创新沃土

上，守正创新生物科技天

津有限公司董事长郑春

阳，用十二年海外学识积

淀，多年实业深耕坚守，在

生物科技领域走出了一条

从打破垄断到多元赋能的

报国之路。这位创业者，

始终怀揣以技兴邦、以爱

惠民的初心，一段关于热

爱、责任与突破的故事，就

此徐徐展开。

作为一名零零后银行客户经理，
我常被同龄人问：“现在利率下行、市
场波动，那点工资还值得理财吗？”我
的回答是：不但值得，而且正当时。只
不过思路要换一换，心态要稳一稳。

第一，看破“高收益幻觉”。当前
固 收 型 理 财 产 品 年 化 收 益 率 在
2.5%—3.5%之间已是常态。第二，看
破“跟风焦虑”。别人买基金赚了钱，
你冲进去的时候，很可能正好站在山
顶。适合自己的节奏，才是最好的节
奏。第三，看破“精致穷”的温柔陷
阱。一杯奶茶、一个盲盒、一笔免息

分期……单笔看起来都不起眼，但月
底一算账，这些“小确幸”可能悄悄吃
掉了你月收入的三分之一。不是不
能花，而是先存后花，这个顺序调换
一下，结果天差地别。

当前大环境利率处于下行通道。
我们这代人的理财策略，不应该是“搏
一把”，而是“稳中求进”。第一步，强
制储蓄打底。发工资当天，先转出
20%—30%到定期存款或零存整取账
户。收益虽然不高，但本金安全。第
二步，低风险理财做主力。银行R2级
理财产品、同业存单基金、储蓄国债

等，都是不错的选择。收益率目前在
2.5%—3.5%之间，适合存放1—3年不
用的钱。第三步，小额定投试水。每
月拿出1000元定投宽基指数基金，比
如沪深300、科创50等。

零零后理财：思路换一换，心态稳一稳
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