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活动将以“好房子”鉴赏为主
题，通过了解、深读、实地感受等
形式助力置业者选择到心仪的
“好房子”。“今晚房展”将不同的
置业需求进行细分，归纳了“改善
性需求选择”“刚需置业需求选
择”“婚房需求选择”“安家天津置
业需求选择”“‘00后’居住生活选
择”“女性置业需求选择”“备老族
居住选择”等多种不同置业的需
求，让意向置业者根据自己的实
际需求进行有效的选择，从而避
免了在逛房展时漫无目的，转了
一圈也没有搞懂哪个楼盘适合的
尴尬，置业者可以根据自己的需
求来选择不同的选择路径，最终
选择到心仪的项目。
“今晚房展”将通过纸媒户型

推荐、线下与项目营销负责人面
对面座谈、一同走进楼盘项目实
地品鉴、邀约专业人士探讨楼盘
选择等形式让置业需求得到满
足，活动还将邀请知名家装企业
为选择项目产品的置业者量身打
造居家装修装饰。
据了解，随着更多的楼盘项

目打出“好房子”概念，从“交付房
子”向“交付生活方式”价值跃迁，
建造“好房子”成为今年楼市主
题，“好房子”应包含绿色、低碳、
智能、安全四大核心特征。其中，
绿色住宅的概念是近年人们关注
的话题，绿色意味着房子能够促
进人们的健康生活，选用绿色、环
保、健康的建材和设备，可以提升
防水防潮、隔声保温、采光通风等

多方面的性能。低碳体现了对节
能减排的助推作用，涵盖建筑选
材、能耗降低、节能降碳以及资源
循环利用等多个方面。智能技术
让居住更加便捷舒适，包括室内
外科技设备的运用以及先进技术
的集成。居住的安全性能是不可
或缺的，它确保了房屋质量上乘，
让居住者安心放心。

作为今年楼市“金九银十”置
业潮的一大亮点，“津筑家置业合
作社”创新地推出“今晚房展主
题——金九银十：就是好房子”
系列活动，旨在为置业者提供更
好更全面的新好房源，让置业者
能够根据自己的需求有效地选
择，让大家可以聚在一起沟通置
业的想法，研究楼盘产品的优势
与不足，作为一次尝试性的创新
置业服务，“津筑家置业合作社”
同时开始召集有购房意向的置业
者成为“社员”，大家在一起品楼
盘，说项目，唠产品，一起走进楼盘
项目现场进行实地考察，一起探讨
项目产品的优势和不足，一起与开
发企业争取实惠。更以沉浸式体
验等多种新的营销手法来带动产
品销售，而置业者也会形成“抱团
置业”的全新选房购房模式。

在“津筑家置业合作社”，有
意向选房的置业者可以一起到不
同的楼盘现场实地探访，大家一
同研讨楼盘产品在户型、环境、区
域、交通以及生活配套、教育氛围
等多方面的优势与不足，一起商
议这个楼盘适合谁又不适合谁，

喜欢的可以搭伴购买，即使不在
一栋楼，那也是日后相约的朋友
和邻居，而选择了其他项目的“搭
子”会在同伴们的指导下更好地
选择产品，“津筑家置业合作社”
不仅是置业者的汇合，更是未来
大家共同建立的一个朋友圈，除
了选房，还可以探讨居家装饰、烹
饪厨艺等更多方面的“家事”。
“津筑家置业合作社”现征集

有意向的置业者加入并成为“社
员”，参与到“今晚房展主题——
金九银十：就是好房子”系列活动
之中，在选择楼盘产品的同时真
正融入一个“看得见、摸得着、住
得进”的品质居住时代。
添加微信注明置业需求，即

可成为“津筑家置业合作社”社员
参与“今晚房展”主题活动。
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为使更多的置业者在选择楼盘产品中不仅“住有所居”，更
要“住有宜居”“住有优居”，针对“改善”“刚需”“婚房”“外地人
安家天津”“‘00后’居住”“女性置业”“备老族生活”等不同需求
的置业者，本报“津筑家置业合作社”将在9—10月份特别策划
推出“金九银十：就是好房子”主题系列活动，让有需求意向的
置业者深度感悟当下“好房子”的魅力。

助力置业者“金九银十”选好房

本报推出“今晚房展”主题活动
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当“好房子”成为楼市的主
旋律，更多“好房子”产品开始相
继登场，一方面为意向需求的置
业者带来了居住生活的高品质
产品，另一方面在楼市营销中有
了更多的竞争对手。如何破解
楼盘营销难题也成为开发企业
关注的焦点。传统的房产营销
模式面临成本高、渠道乱、客户
触达效率低等挑战。开发商亟
须更精准、更具公信力的推广渠
道，而置业者也渴望获得更真
实、更全面的项目信息。在此背
景下，由本报策划推出的“今晚
房展主题——金九银十：就是好
房子”系列活动，不仅仅满足于
做一个信息的传播者，更将成为
一个价值的创造者和资源的整
合者，凭借有效的多方资源、广
泛的用户覆盖和深厚的内容制

作能力，以“连接器”与“赋能
者”的角色搭建满足供需双方
的良好服务平台，把媒体的传
播力、影响力转化为实实在在
的生产力。
“今晚房展主题——金九银

十：就是好房子”系列活动作为
带动楼市营销的一次全新尝试，
将通过集结有需求的置业者更
多的了解楼盘产品的设计理念、
产品风格以及细节优势，同时组
织意向置业者走进楼盘实地品
鉴，让楼盘项目有更多的置业者
关注，有更多的置业者细细研
读，进而推动“好房子”的市场营
销。“今晚房展主题——金九银
十：就是好房子”系列活动将为
楼盘项目提供区域热度、客群画
像、需求偏好等深度市场洞察，
助力楼盘项目实现精准产品定

位和营销策略制定。通过策划、
访谈、实地走访、区域热点话题
等线上线下活动，多形式地对参
与楼盘进行全方位、立体化的品
牌塑造与价值传递，提升项目市
场声量与美誉度。根据意向置
业者“改善型需求”“刚需婚房需
求”“安家天津需求”等进行系统
分类，有针对性地为置业者推荐
楼市“好房子”信息。
为更好地助力楼盘营销，更

好地为置业者提供品质精良的
楼盘产品，本报特别策划推出
“今晚房展*晒出好房子——楼
市好房名盘帖”系列活动，现征
集各开发企业楼盘项目参与。
参与系列活动的楼盘项目

将通过本报向意向置业者推送
房源信息并邀约意向置业者实
地鉴赏。报名请拨打咨询热线。

今晚楼市原创

“今晚房展”主题活动 邀约楼盘项目参与

约112平方米“隐奢生活”

引动“备老族”置业关注

当楼盘产品不再以“北方建筑”与“南方园林”
区分，一大批来自南派园林设计的居住产品开始
走俏北方市场，而北派精湛的设计风格也成为南
方楼市追逐的生活方式。曾经风靡的“海派作品”
经过与时代居住潮流的融合，形成了独有的“海派
隐奢”画卷。其底色远非物质的堆砌，而是融入肌
理的功能美学，更是居住品质的精神场域，共同构
成了新时代人居向内追寻、从容丰盈的生活哲学。
约112平方米三室，约9.7平方米的阳台，尽

享阳光书房或是满目充盈的花房空间，满足了对
生活闲情的需求，主卧的飘窗设计并不只是年轻
人的专属，约1.53平方米的专属空间，让心情得以
舒缓沉静，而约4.68平方米的花园露台，一张圆桌
一把座椅，阵阵香茗飘来，观赏四季风景。
作为“备老族”置业来说，享受居住生活的质

量是关键，正所谓“大隐于世”，一杯清茶萦绕记忆
中挥之不去的“故事”，这便是选择海派“隐奢生
活”的缘由。

约230万元“跃层”

婚房选择备受青睐

约230万元，面积约101平方米的“跃层生活”
空间，蕴含着彼此间深深的爱意与缠绵的情感堆
积。墅质享受的立体空间满载时尚与流行，阳光客
厅以双层挑空架构尽显大气完美的格局设计，南向
纵向的双层飘窗更以45度黄金入射角引入阳光。
当你的恋人闲散于阳光飘窗，你缓缓地踏着楼梯悄
悄走近，阳光、爱侣正是一幅充满爱的画卷。
“跃层生活”的流行不仅给爱更多的点缀，更

折射出当代选择婚房的置业者对居住空间的理解
深化。人们不再仅仅追求面积大小，更开始关注
空间如何塑造关系、建筑如何服务情感。随着城
市居住形态的不断演进，“跃层生活”所代表的“垂
直亲情”模式揭示了家的本质不在于四壁围合的
面积，而在于那些让爱得以流动、生长和沉淀的空
间逻辑。在楼层之间上下穿行的，不只是相爱的
人彼此的身影，更是日复一日编织成家庭记忆的
温暖线索。
“跃层生活”不只是为爱筑巢选择的户型，更

是相爱的人未来融入家庭的哲学。
本版户型图由企业提供

【喜欢推荐户型的意向置业者可以报名参与

现场实地鉴赏活动】

楼盘鉴赏


