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看往期电子报

某楼盘项目营销负责人直言，楼盘
项目首次推广之前会通过各种渠道蓄
客，推广活动现场也会有一定数量的购
房订单，但推广活动后营销现场较为冷
清，这种状况也说明现在市场的产品丰
富，而各项目营销仅依靠“渠道销售引
流”，缺乏在市场上的声音，进而一些楼
盘产品有些“孤芳自赏”的感觉。
在当下楼市营销再次陷入困境之

际，如何破解楼盘项目难以让有需求的
置业者走进来实地鉴赏的难点，也成为
许多项目产品营销关注的焦点。
为更好地助力楼盘项目走近置业

者，让更多新的优质房源受到意向置业
者的关注，由本报独家创意发起，旨在
为楼盘项目提供有效的产品推荐与展
示，着力搭建良好的楼市供需营销平台
的“津筑家营销合作社”登场，这是天津
楼市首家由媒体策划推出的拓展传统
营销的全新模式，将创新整合多方资
源，打破信息壁垒，为楼盘销售赋能，为

有需求的置业者提供更精准、更高效的
服务。“津筑家营销合作社”现征集楼盘
项目参与，并面向各楼盘项目发出“楼
市名盘帖”邀请。

有房地产企业负责人表示，随着房
地产市场进入调整期，传统的房产营销
模式面临成本高、渠道乱、客户触达效
率低等挑战。开发商亟须更精准、更具
公信力的推广渠道，而购房者也渴望获
得更真实、更全面的项目信息。在此背
景下，“津筑家营销合作社”的推出不仅
仅满足于做一个信息的传播者，更要成

为一个价值的创造者和资源的整合者，
凭借多方有效资源、广泛的用户覆盖和
深厚的内容制作能力，以“连接器”与
“赋能者”的角色组建成满足供需双方
需求的良好服务平台，把媒体的传播
力、影响力转化为实实在在的生产力。
“津筑家营销合作社”以助力楼盘

项目市场营销，助推大众选房购房为目
的，以楼盘项目鉴赏来满足购房人的选
房需求，以集结众多有购房意向的置业
者、同时呈现当下楼市多个亮点项目为
平台，助推楼市营销稳步发展。同时作
为楼市营销的创新模式，将为楼盘项目
提供区域热度、客群画像、需求偏好等
深度市场洞察，助力楼盘项目实现精准
产品定位和营销策略制定。通过策划、
访谈、实地走访、区域热点话题等线上
线下活动，多形式地对参与楼盘进行全
方位、立体化的品牌塑造与价值传递，
提升项目市场声量与美誉度。根据意
向置业者的“改善型需求”“刚需婚房需
求”“安家天津需求”等进行系统分类，
有针对性地为置业者推荐房源信息。
“津筑家营销合作社”是房地产营

销领域一次有益的创新探索。通过重
塑产业链关系，构建了一个开放、协同、
共赢的新生态，不仅为当下的楼市注入
了全新活力，也为未来房地产楼盘产品
营销提供了新的思路。“津筑家营销合
作社”现面向各楼盘项目发出“楼市名
盘帖”邀请。读者可以拨打咨询热线参
与报名。
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“安家天津好房荟”推荐户型
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“津筑家营销合作社”搭平台

让真正的购房者走进售楼处

瞰城事·读楼市

近两年，选择在天津安家置业
的外地人购房潮持续升温，许多
外地置业者从过去的在天津租房
工作或生活转变成在天津置业安
家，在产品选择上也以三居室为
主要目标。有楼盘营销负责人表
示，外地置业者是近年来楼市产
品营销的又一新生群体，许多外
地人在天津打拼，于是也就有了
在天津安家的想法，同时，多年来

天津优质教育的引力和城市的快
速发展也让外地人有了为孩子的
未来，为自己的生活选择住在天
津的想法。

为了更好地服务于有意向安
家天津的外地置业者，帮助他们甄
选到适宜的楼盘产品，本报开通专
为外地置业者提供房源信息推荐
的上新服务，其中包括梳理外地置
业者不同的选房需求推荐适宜楼

盘，组织有意向的外地置业者一起
到楼盘现场实地品鉴，同时介绍区
域的过往与当下以及历史文脉，针
对外地置业者选择楼盘产品提供
业内指导，邀约专业人士互动交
流，深入了解楼盘产品，搭建更多
的延伸服务平台，融入与房子有关
的多渠道内容，助力外地置业者在
天津的安家需求。添加微信注明
“安家天津”即可。

外地置业者 青睐三居室户型

日前，位于北辰区的高品质居住社区
以实景准现房登场，该产品以区位、优学、
醇熟、园境、颜值、匠心、精装、尺度、公区9
大PRO品质体系定义了人居改善的新方
向。项目拥有约4.4万平方米全景森系园
林，450米环形跑道蜿蜒其间，精心打磨的
4大主题花园上演着四季不同的风景剧
目。约8000平方米的中央景观区串联起
林荫中的归家场景，在这里，园林景观不
是配套，而是一种生活品质的象征。
高颜值的美学建筑肌理融合着“家”

的仪式感，将“回家”演绎为慢慢走进生活
的礼序，大约55米的楼间距带来全天候无
遮挡的采光效果，居住者在360度环幕视
野中享受着森林花园的迷人景致。项目
以PRO级标准的精装交付让生活有了更
多的质感。

户型推荐 118平方米三居室

户型设计方正舒适，动线布局实用性
强，主卧室套房设计更具高端品质感与时
尚感，宽敞明亮的客厅、餐厅、厨房相融
合，让居家生活有了更多的温馨。该户型
非常适宜改善型需求，既有生活的品质呈
现，又让心情得以舒缓沉静，融入肌理的
功能美学构成了人居向内追寻、从容丰盈
的生活哲学。

北辰实景准现房登场

近期，楼市多个新楼盘产品相
继登场亮相，无论是从整体的规划
设计，还是地理位置以及住区内部
的景观环境都有各自不同的细节
优势。从项目推广来看，大多还是
遵循市场现有的规则，一是蓄客，
二是进行产品推广。有置业者表
示，楼盘产品在推广活动中会有很
多的意向置业者参与，也会出现围
绕该楼盘项目营销的热闹场景，而
后期的项目营销现场往往显得十
分冷清，每天虽然会有选房看房的
置业者，但整体上似乎少了许多现
场的人气。

� 约111平方米三居室 �

项目本身的品质以及科技含量

带动了区域的居住品质提升，项目

不仅拥有地铁资源，更享有高铁、城

际以及无缝接驳的空铁联运资源，

通达的交通枢纽让出行更便捷。

� 约114平方米三居室 �

产品位于城区繁华地段，依托交

通枢纽的便捷与通达，提升了人们对

“居住地铁沿线”的需求，户型设计实

用性强，既有居住的时尚感，又不乏

生活的品质呈现。

【有安家天津置业需求且喜欢以上房源的置业者可拨打电话报名参与现场鉴赏】 本版户型图由企业提供
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