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看往期电子报

闲聊楼市

业内人士高邵忠表示，核心城市
具备稀缺属性的楼盘项目一定会出
现热销局面，普通项目则将面临压
力。置业者的目光高度聚焦于那些
“不可复制”的项目，即稀缺地段、稀
缺景观、稀缺低密产品、稀缺户型，这
也成为当下楼盘选择最硬核的购买
逻辑。
多年从事楼盘项目营销的王怀

充分析认为，稀缺性不仅源于体量，
更源于项目本身的创新与突破。地
段与资源的稀缺性始终是置业者最
为看重的核心要素。普通住宅与稀
缺资产之间的价值鸿沟将持续拉
大。对于置业者而言，在分化行情下
“择优而居”已成为共识，与其追逐数
量，不如锁定稀缺；与其盲目入场，不
如精挑细选。当核心城区的低密土
地日渐枯竭，当改善型需求持续释

放，楼盘项目的稀缺属性开始被市场
重新定价。从“有房住”到“住好房”，
从高层主导到洋房崛起，楼市正在经
历一场深刻的价值重构。对于置业
者来说，选择稀缺的楼盘项目也是在
选择一种更具品质感和长期价值的
全新生活方式，可见真正的稀缺资
产，从不缺少懂得的人。

有置业者直言，以前买房是关注
面积大小，配套是否齐全，后来买房
是考虑地段和学区，现在市区内新楼
盘供应活跃，置业者有了更大的选择
空间，项目的稀缺性成为选择的焦
点。在诸多市区内新楼盘彰显优势
与亮点的同时，稀缺的地段、稀缺的
项目设计、稀缺的城市资源等，都拉
开了“一房难求”的序幕。

据了解，在市区内新楼盘项目频
频出现之际，对于项目的选择也出现
了新的关注点。某楼盘项目营销负
责人表示，从近期来楼盘营销现场看
房的客群中可以发现，多数改善性需

求置业者和向往城市品质生活的人
群对洋房项目产生了浓厚的兴趣，并
给予高度关注，他们对洋房项目情有
独钟，同时更注重整体项目的稀缺
性，比如首选城市中心区的地段，以
及能够领略海河景观的项目。

刚刚选择了一套市中心洋房的
外地置业者李强力表示，这里是市中
心，周边的教育资源丰富，尽管交通
有些拥挤，但完全可以步行送孩子上
学，也可以骑着单车送孩子，特别是
把孩子送进学校后，完全有时间逛逛
周边，吃个早点，买个菜，不用去考虑
生活圈的距离。更重要的是，这里的
土地资源稀缺，不会再有新的楼盘出
现，未来的价值已经显现。此外，楼
市正在从“规模驱动”转向“质量驱
动”，“少而精”的居住项目供应模式
成为城市生活的新常态。在土地资
源本就寸土寸金的核心城区，低密地
块更会是凤毛麟角。

文/摄 记者 杨维东

“稀缺”户型鉴赏
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楼盘项目各有优势与亮点

置业者更关注“稀缺性”作品

瞰城事·读楼市

文/老杨

在天津这座城市里遍布着多个

写字楼，既有高端，也有普通，在写

字楼里办公的既有世界级的品牌

名企，也有享誉国内的领军企业、

国企总部、私企拼搏的舞台、各种

商会、正在起步发展的“小微企业”

等。不仅如此，天津的写字楼里还

藏着许多经验丰富、身价不菲的

“大家”。

某写字楼里的一间办公区采

用中式与现代简约风的装饰，书架

上摆满书籍，一把“吉他”不经意

地立在那里，映衬出主人对音乐

的偏执。实木书案上一套精致的

茶具让人感到一种松弛，一种悠

闲。男主人“东哥”一袭中式装

束，蓬松的长发与不修边幅的外

表难掩其散发出的儒家气质，与

其说这里是写字楼的办公区，不

如说是一间茶室。

与“东哥”相对而坐，从轻松的

交谈中得知，作为一位潜心研究的

策划人，一位从事品牌宣传的创意

人，他还是一位别出心裁的创意餐

饮连锁店股东。

问及缘何与餐饮结缘，得到的

回答充满深意。

一些企业主过来一起探讨发

展，交流怎样在市场做得有特色，本

着负责的态度，结合自己多年的经

验“出谋划策”，对方是否可以接受，

自然是仁者见仁，智者见智。自己

干，从找地点到布置，从餐品定位到

运营，凭自己的“本事”实实在在地

做一件事，这样才会看到一个策划

人、一个创意者的“真功夫”。

天津的写字楼里藏着“大家”。

“70后”网红“卑微老董……”，

有着约30万的粉丝，较早接触AI领

域，为企业拍活动现场的影像资

料，做录制，做剪辑。偶然与好友

沟通如何引导孩子成长，两人饮着

一壶老酒从天擦黑喝到“鱼肚白”，

争吵、融合、分歧、统一，最终不知

是谁说服了谁，总之“70后”的他钻

进如何引导孩子成长的天地间，而

一发不可收拾。

“卑微老董……”以很自然的场

景阐述如何读懂孩子的内心，从家

长的角度破解与孩子沟通的难点，

以顺应自然规律来引导孩子成长，

帮助家长感知。

庄子说：“知者不言，言者不知。”

在“卑微老董……”看来，真正的教育

是减少外在说教，通过行为、环境和

榜样的力量让孩子自然领悟。

天津的写字楼里藏着奋斗中的

“大家”，他们不在于租用了多大面

积，而在于不停息的脚步对未来的

丈量。他们关注的不是租住的空间

如何设计，而是为他人带来怎样的

影响。这些天津写字楼里的“大家”

并不在少数，他们默默地用自己的

汗水汇聚……

藏在天津写字楼里的
“大家”时下，优质属性成为置业者选择楼盘项目的关键点，随着近两年城市中心区域楼盘项目的相继推

出，人们的目光开始聚焦，从最初以“回归”心态选择市区项目，到现在用成熟的目光挑选项目，置业者
已不再是简单从优势与亮点上认可楼盘项目，而是更加注重项目选择的“稀缺性”。

� 和平区 约103平方米洋房 �

中式园林低密纯洋房，全明通透三居设计，IMAX级全景视野，LDKB无界
社交，主卧套房独立卫浴，玄关与生活阳台让空间井然有序。户型建筑面积区间
62—137平方米，规划设计7层洋房，不仅拥有海河优美景致，更是对崇尚生活品
质与价值的人士追寻临河宅邸理想的呈现。

� 南开区 约153平方米洋房 �

宽敞舒适的4.5米大开间，南北双向观景阳台，270?观景设计，升级第三功能空
间，置身于这部建筑作品之中，心静如水，而激起涟漪的是对拥有这一经典居住艺
术品的追求。回归城市居住就是圆一种老情结，这不仅是一次地理上的迁移，更是
一次情感上的“寻根”与精神上的“回归”。

【喜欢以上洋房户型的读者可拨打报名热线参与现场实地鉴赏活动。】 户型图由企业提供


