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看往期电子报

近日，有关置业买房会是怎样一种选择模式的
话题引发楼市关注，从事房地产楼盘项目营销的高
邵忠认为，在传统观念中，置业者与开发商的关系泾
渭分明，一方是出资购买，另一方是设计建造，而对
于楼市产品的营销，更是多种多样，特别是目前楼市
较为普遍的渠道营销，让置业者喜忧参半。实际上，
楼市的渠道营销也是未来楼盘营销的一种模式，但
渠道营销不能成为对资源的垄断。
作为楼市置业的一次尝试性创新服务，“津筑家

置业合作社”征集有购房意向的置业者成为“社员”，
大家在一起品楼盘、说项目、唠产品，一起走进楼盘
项目现场进行实地考察，一起探讨项目产品的优势
和不足，一起向开发企业争取更多实惠。“津筑家置

业合作社”梳理并归纳了升级服务“5+1”，包括：“改
善性备老族需求选择”“婚房置业需求选择”“‘00
后’居住生活选择”“女性置业需求选择”以及“安家
天津置业需求选择”等五个方面的不同置业需求，让

意向置业者能够根据自己的实际需求进行有效选
择，进而达到选择项目的目的。同时为通过“津筑家
置业合作社”选择居住产品的置业者提供专属“验
房”服务。
“津筑家置业合作社”不仅是置业者的会聚，更

是大家共同建立了一个朋友圈，除了选房，还可以探
讨居家装饰、烹饪厨艺等更多方面的“家事”。外地
置业者想要了解楼盘项目所在区域的情况，尽可以
通过“社员”的介绍进行深入了解，更能结交本地人
一起选择居住产品。
“津筑家置业合作社”现征集有置业意向的买房
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“津筑家置业合作社”升级服务“5+1”瞰城事·读楼市

“津筑家置业合作社”细分五项置业选择

“备老族”置业改善居住

置业时，选择满意的、有品
质的居住产品是每个人对生活
质量提升的追求，而改善需求与
未来养老如何融合，是置业选择
必须面对的问题。有意向选择
改善性置业楼盘产品的“备老
族”表示，从“养老”到“适老”再
到“备老”的话题已经成为人们
关注的焦点，“养老”和“适老”
产品的更新迭代，“备老”的提
前预热都已经成为趋势，而为
了更好地“养老”，就要有前瞻
性的“备老”，关键便是注重居
住生活质量。

约125平方米三室

海派全洋房四代宅作品，全架

空立体山水度假式园林生活，诠释

出对居住生活品质的时尚追求和

对未来生活的需求满足。产品设

计约13.2米豪华面宽，约9.6米星

空幕廊，筑梦生活的诗与远方。约

6.6米开间横厅，LDKG一体，凝练

无界流动的情感场域，通透套房理

想生活舱，私享奢适领域，辉映品

质生活格调，双次卧配置，灵动空

间，功能随需。

该项目规划约1.6低密容积

率，以引领潮流时尚的6至9层4.0

海派全洋房精致作品以及“一轴一

环六境”的立体山水度假式园林诠

释居住品质的全新内涵。全首层

架空设计，将社区整体抬高约5.5

米。悬浮基座+立体花园双重空

间，聚合漫步街区、架空平台、全龄

社交、下沉庭院、业主会所等多元

复合场景，车辆与行人动线垂直分

离，营造静谧舒适的居住体验。

“00后”置业看重解压

作为年轻人来说，种种压
力的释放不是一首简单的歌
曲，一段劲爆的热舞，也不是
一杯浓烈的佳酿，而是在走进
属于自己的空间之际，甩掉疲
惫，柔和的灯光下，飘来的咖
啡香与舒缓的乐曲交织，一个
人静静地享受着属于自己的
领地。
居住生活的时尚在于可以

在假期安稳地睡到自然醒，可
以闲散地赤脚坐在飘窗前，一

杯香茗，一部好书，就这样安然
地在午后的阳光中放松心情。

居住生活的时尚在于可以
漫步于居住社区的园林之中，
打卡园林景观，呼吸树木与花
草的芬芳。

约96平方米洋房

洋房产品的设计简约而利落，

既有灵动性又有实用性，让一个人

居住的空间也有了更多的品质与时

尚色彩，尽可随着自己的审美打造

专属的领地。方正户型成为居住者

追逐时尚的亮点，独有的智能衣储

系统等巧思布局融入其中，为每一

位居住者带来空间尺度和功能上的

双重进阶。

女性置业装点“闺房”

给“芳心”一处私享
的归属，静静的，感受空
间带来的纯净。“白玉
兰”的香气环绕，一首尘
封许久的乐曲再度响
起，舒缓了心境。作为
潮流女性，选择一处真
正属于自己的“私享归
属”，疲惫时稍作休憩，
烦恼时稍缓情绪，闲暇
时与“闺蜜”沉浸于美食
的诱惑之中，这里是不
二的选择。

约67平方米两居

“闺房”是属于自己的天地，缓释了疲惫，随意、惬

意、酣意，更有自己能够读懂的那种安逸。关键是位于

城市的中心——和平区，区域内两大潮流商业综合体

遥相呼应，无需为速度焦虑，中心便是万物奔赴的起点

与终点，无需远行已身处繁华。

首座架空层上全无车道的空中花园，繁华之上私

藏一片静谧，首座“钻幕”星空顶车库，让归家的序幕从

星光中启程，约9米的鎏金大门，双归家大堂，现代艺

术游廊，高定电梯轿厢，每一次的“回家”都是一场关于

美的艺术巡礼。

外地人置业定居安家

外地人安家天津
已经成为楼市置业的
一大需求热点，无论
是怎样的需求，在天
津安家已经成为众多
外地来津人士的共
识，无论是二十多年
前因工作而落户天津
并生活至今的人，还
是为了子女有更好的学习条件而安家的人，或是
近两年看到天津城市发展而希望成为天津人的
人，外地人在天津置业的风潮始终在不断升温。
据了解，外地人选择在天津安家，需要选择的关
键：一是与工作地的距离要近，二是考虑在天津定
居生活对区域文化可以深度了解。

约129平方米洋房

约129平方米三室两厅两卫，户型方正，三开

间全明南向大面宽，视觉冲击力升级的大横厅南

向阳台，LDBK超阔洄游客厅，中西双厨奢享配置、

南北通透的行政主卧套房以及满足收纳需求的超

阔独立储藏间不仅带来视觉的惊喜，更将居住生

活的高端品质在细节中缓缓拉开帷幕。

适婚族置业共筑爱巢

“津筑家置业合作社”策划推
出“筑爱巢鉴赏荟”，针对有婚房
需求的置业者进行楼盘项目推
荐，同时邀约大家在一起聊婚房、
选婚房，参与者可以将自己对婚
房产品选择的理解和要求在群里
发布，群友们针对问题进行有效
的互动，也可以一起到楼盘项目
营销现场实地感受产品的内涵与
优势。
通过平台，大家在一起从陌

生到熟悉，通过婚房置业成为好

朋友，未来有机会在一起选房的
同时成为一个住区的好邻居。

约101平方米跃层

约230万元的价格，约101平

方米的“跃层生活”空间，蕴含着

彼此间深深的爱意与缠绵的情感

堆积。墅质享受的立体空间满载

时尚与流行，阳光客厅以双层挑

空架构尽显大气完美的格局设

计，南向纵向的双层飘窗更以

45度黄金入射角引入阳光。当

你的恋人闲散于阳光飘窗，你缓

缓地踏着楼梯悄悄走近，阳光、爱

侣正是一幅充满爱的画卷。

“跃层生活”的流行不仅给爱

更多的点缀，更折射出当代选择

婚房的置业者对居住空间理解的

深化。营造出爱人之间“各有各

的生活，但一抬头就能看见对方”

的温情日常。


